
輔導處園遊會活動企劃書
攤位名稱：

吃喝玩樂
做公益
1、 攤位名稱：_吃喝玩樂做公益_____________
2、 企劃目標：（例：1.達到營利5000元 2.展現班上的活力、親切）
1. 以非營利為目標，將所得全數扣除成本捐贈公益團體
2. 以光復義勇隊為班底擔任店員，創造學生服務學習的機會
3. 以環保減塑立攤為特色，鼓勵賣方使用環保餐具
3、 行動方案
(一)
 生產（ 當天賣什麼 ? 產品怎麼生產出來 ? 數量多少 ?成本預估?成本來源?）
新鮮柳橙原汁100杯、
呂家魚丸米粉50碗、

自製籃球九宮格(獎品準備200份)
    (二)
 工作內容

	組別
	工作內容
	工作人員

	美工組
	文宣海報設計
	簃曜、坦率、佑勳老師

	宣傳組
	活動前及活動當天宣傳
	昱丞、宥任、政原老師

	採購組
	負責產品生產過程的製作或購買、聯繫
	政原老師、佑勳老師、義勇隊全

	銷售組
	當天商品的販售
	光復義勇隊全

	場地組
	場地布置及善後
	光復義勇隊全


4、 行銷策略
(一)
產品策略(產品如何描述給客人印象深刻)
1.現榨新鮮柳丁汁100%原汁，在地果農健康可口__
2.『呂家魚丸米粉』光復店攤，清爽不油膩的米粉湯頭、平民的價格
3.自製創意籃球九宮格，獎品豐富歡迎來挑戰喔~
(二)
價格策略(包括原始訂價、產品組合訂價、價格策略)
1.買柳丁汁送環保杯，自備環保杯送遊戲一次

2. 無塑攤位，壓低成本回饋顧客
3.籃球九宮格，通通有獎
(三)
推廣策略(包括宣傳方式、海報設計構思…)
1.無塑攤位，愛護地球守家園(小張DM)

2.非營利攤位，全數公益，請大家一起來響應(小張DM)

3.FB+海報張貼+小張DM宣傳
(四)
通路策略(商品如何到客人手上、客人怎麼買到商品…)
DM上提供預訂單、現場排隊、叫賣拉客
5、 財務分析：(預估損益表、營收用途…等)
預估支出：
	名稱
	單價
	數量
	合計
	備註

	商品部分

	柳丁汁
	22.5
	120斤
	2700
	

	環保杯
	9
	100
	900
	

	魚丸
	120
	5
	600
	

	米粉
	50
	5
	250
	

	獎品
	
	
	5000
	剩餘部分由輔導室運用

	成本合計：約9400
	


    預估收入：柳丁汁--4000
              魚丸米粉—2000   遊戲—6000   總計約12000元
    營收用途：捐贈黏多醣症基金會
